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Trzecia rata

Czas na Profesal 1/2014

Firma Profesal przygotowata konfiguracje, ktéra moze pomoc firmom inZynieryjnym
wzmocni¢ swoje kompetencje sprzedazowe oraz mozliwosci zarzqdzania budzetem zaréw-
no pojedynczych projektdw, jak i budzetem catej organizacji.

Konfiguracja dla firm inzynieryjnych pozwala wszystkim pracownikom mie¢ wktad w reali-

zacje projektu zgodnie z jego zatozeniami.

Profesjonalne wsparcie firm

inzynieryjnych

: racownicy firm projektowych, czesto
skupieni na swojej pracy i dostarczeniu

najwyzszej jakosci ustug swoim klien-

tom, potrzebujg narzedzi, ktére wspomagac
. beda zaréwno ich organizacje pracy, jak i pro-
: ces sprzedazy. Aby wyjs¢ naprzeciw ich potrze-
bom, firma Profesal przygotowala konfigura-
. ¢je, ktora moze pomoc firmom inzynieryjnym
: wzmocni¢ swoje kompetencje sprzedazowe oraz
. mozliwosci zarzadzania budzetem zaréwno
pojedynczych projektéw, jak i budzetem calej
: organizacji.

Wsparcie klienta
Profesal wspiera swoich Klientéw, dostar-

czajagc im narze¢dzia do zarzadzania relacjami
: z klientami oraz dostawcami, poprzez mozliwo$¢
éprzechowywania ich danych teleadresowych
oraz listy kontaktéw pomiedzy kontrahentami.

Sprzedaz ustug
Sprzedaz ustug w branzy inzynieryjnej roz-

H poczyna si¢ od stworzenia w systemie Profesal

B Wynagrodzenia

Pierwsza rata Rozbil 900 000.00
Drugs rata Bozbil 230 000.00
Trzecia rata. Rozbij 100 000.00

projektu sprzedazowego po pierwszych kontak-
tach z zainteresowanym klientem. W ten sposéb
tworzone jest miejsce do zapisywania wszelkich
informacji na temat zakresu projektu, wymagan
klienta, ustalen handlowych oraz ofert konku-
rentow.

Kiedy po wstepnych rozmowach z klientem
zaczyna ksztaltowac¢ si¢ oferta, w zalozonym
w  aplikacji Profesal projekcie sprzedazowym
tworzona jest wstepna kalkulacja projektu — pla-
nowane koszty oraz harmonogram wplat. Po-
dejscie takie pozwoli na oszacowanie planowanej
marzy projektu, czyli wyznaczenie celu dla reali-
zacji projektu.

Zarzadzanie budzetem

Konfiguracja dla firm inzynieryjnych po-
zwala wszystkim pracownikom mie¢ wkiad
w kontrol¢ nad budzetem projektu, co bezposred-
nio przekiada si¢ na jego powodzenie. Dzieje sie
tak poprzez mozliwos¢ zaplanowania kosztéw
jeszcze zanim zostang one zaksiggowane.

Kontrola budzetu — na poziomie pojedyn-
czych projektow, jak i calej firmy — mozliwa jest
dzigki skonfigurowanym raportom, ktére po-
zwalaja kontrolowa¢ przeptyw gotéwki w orga-
nizacji oraz marzg realizowanych projektéw.

Takie podejscie pozwala zapobiega¢ proble-
mom z plynnoscia finansowa lub spadkiem uzy-
skanej marzy projektow podczas wezesnych sta-
diéw realizacji projektow.



SLEDZENIE PF

FINANSOWYC

B KOsZTY

B Pozostale 60 000.00 B Pozostale 60 000.00
ieprzewidzi i Rozbi] 60 000.00 Rezerwa Rozbij 60 000.00
B Wynagrodzenia 250 000.00 B Wynagrodzenia 250 000.00
Wyplaty Rozbil 250 000.00 Wplaty Rozbil 250 000.00
B Zuzycie materialow 250 000.00 B Zuzycie materialow 102 000.00
Materi materizh Materisly Rozbii 102 000.00
: Rozbi 250 000.00
biurowyeh) —
Rysunek. 2.
Monitoring kosztow projektowych
B PODSUMOWANIE
MARZA 740 000.00 238 000.00
MARZA (% przychodow) 56.9 % 67.0 %

Rysunek. 3.

Aby dobrze zarzadza¢ budzetem firmy, na-
Kontrola marzy projektu

lezy $ledzi¢ przeptyw gotéwki na poziomie poje-
: dynczych transakgji, jak 1 w szerszym zakresie —
: na poziomie budzetu catej firmy.

Zarzadzanie Harmonogramem
: Aby zagwarantowac sobie powodzenie pro-
: jektu, nie wystarczy $ledzi¢ wylacznie jego bu-
© dzetu. Wazne jest, by okresli¢ liste niezbednych
: do wykonania prac, oraz oszacowac ich praco-
chionnos$¢. Nastepnie na podstawie tych danych
: Kierownik Projektu ma mozliwos¢ przygotowa-
© nia planowanego harmonogramu ofertowego.
: Kiedy projekt przechodzi w faz¢ realizacji,
Rysunek. 4, ¢ pojawia si¢ harmonogram realizacyjny, ktéry do-
Formularz zarzadzania budze- * stosowywany jest przez Kierownika Projektu do
tem projektowym : . . .
~ zmieniajacych si¢ warunkow.

W Budzet - Przychody
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[BR] Pierw: Wynag a ' = 2014-03-26  2014-03-26 900 000,00
+ Druga rata Wynagrodzenia Planowany 2014-03-26  2014-03-26 250 000,00

+ Trzecia rata Wynagrodzenia Planowany 2014-03-26  2014-03-26 100 000,00

4 Prace przedproj ynagrodzenia  Rzeczywisty  2014-03-26  2014-03-26 50 000,00

! { »
| Kopiuj do realizacyinego | | % Dodaj | |@ Otworz |
@ Pomoc | zapiszizamng || Zapisz || anuiy |

Czas na Profesal 1/2014

by zagwarantowac sobie

powodzenie projektu, nie wystarczy
Sledzi¢ wylqcznie jego budzetu. Wazne
jest, by okreslic liste niezbednych do
wykonania prac, oraz oszacowac ich
pracochtonnosc. Nastepnie na podstawie
tych danych Kierownik Projektu ma
mozliwos¢ przygotowania planowanego
harmonogramu ofertowego.

Fazy projektu - Faza planowania

Planowanie budzetu

Podczas tworzenia oferty dla klienta powin-
na zosta¢ wyznaczona osoba odpowiedzialna za
prowadzenie dzialan sprzedazowych. Osoba ta —
Kierownik Projektu - podczas tworzenia oferty
dla Klienta powinna stworzy¢ planowany budzet
projektu, by moéc okresli¢, jakie sa planowane
koszty oraz jaka bedzie spodziewana marza. Wy-
znaczenie finansowego celu pozwala wyznaczy¢
najlepszg droge prowadzenia projektu.

Kazdy planowany koszt lub przychéd moze
zosta¢ oszacowany szczegélowo (np. w postaci
listy materialéw) lub grupowo wedltug kategorii
(np. koszty materialéw, koszty ustug).

Po zlozeniu oferty i akceptacji jej przez klien-
ta planowany budzet w projekcie sprzedazowym
nie ulega zmianie. Od tego momentu bedzie stano-
wil punkt odniesienia podczas realizacji projektu.

Planowanie harmonogramu

Oproécz planéw finansowych, przed wy-
staniem oferty do klienta wazne jest stworzenie
harmonogramu wykonywanych prac. Jest to ko-
nieczne, by moéc prawidlowo zaplanowac terminy
realizacji prac.

Uzupelnieniem dla planowanego budzetu
jest zaplanowanie harmonogramu prac. Harmo-
nogram jest listg zadan, ktére muszg zosta¢ wy-
konane, by zrealizowa¢ projekt.

Projekt sprzedazowy, oprécz harmonogra-
mu, moze zawiera¢ réwniez zadania zwigzane
z sama sprzedazg. Wszelkie umoéwione spotka-
nia z Klientem, wewngtrzne konsultacje oraz inne
wydarzenia majace zwigzek z procesem sprzeda-
zy mogaq zosta¢ zapisane w projekcie. .




